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� IMMOBIlIeR
l’offre en ligne 
Vous recherchez un atelier, un
entrepôt, des locaux à usage
de bureaux ? la CCI est en
contact permanent avec les
notaires, les agences
immobilières et les entreprises
pour vous proposer en Artois
une offre importante de
bâtiments industriels et de
bureaux, disponibles à la
location ou à la vente.
� Rendez-vous sur :  
www.immo.invest-artois.com

DÉVELOPPEMENT

COup De pOuCe Aux pMe 
QuI ReCHeRCHeNt DeS fONDS 
les pMe et pMI recherchent régulièrement des
fonds  pour développer leur activité. elles peuvent
compter sur la CCI Artois pour les y aider.

Le territoire de la CCI Artois est riche
de structures d’accompagnement
en fonds propres destinées à aider
des projets locaux de création, de
développement et de transmission
d’entreprise. Artois Investissement

ou Artois Expansion, largement sou-
tenus par la Chambre de commerce
et d’industrie, en sont des exemples
très concrets. Comme le FRED, un
fonds débloqué par le ministère de
la Défense pour  compenser la 

fermeture des sites militaires d’Arras
et de Cambrai. Celui-ci est destiné
aux PME ayant un projet de déve-
loppement ou de recrutement d’au
moins trois salariés. La CCI s’en est
largement fait l’écho auprès d’entre-
prises susceptibles d’y être éligibles
et a accompagné les sociétés 
candidates dans le montage de leur
dossier. Huit entreprises de l’Arra-
geois ont ainsi pu bénéficier de 
ce fonds. Parmi elles, la société 
Netease, prestataire de services 
informatiques pour les entreprises
et les collectivités, basée à Saint-
Nicolas-lez-Arras. « Nous entrions
dans les critères puisque nous
sommes actuellement en pleine
phase de recrutement pour déve-
lopper notre activité d’édition de 
logiciels. Embaucher alors que la 
visibilité à moyen terme est incertaine
est toujours périlleux pour une PME.
Ce fonds est pour moi un accéléra-
teur d’embauches et par là-même
de développement d’activités », 
apprécie André Dulion, cogérant de
l’entreprise, avec Benoît Lecolier.

� Contact: Reynald Simon, 
03 21 23 84 90, r.simon@artois.cci.fr

LEVIERS

la formation Second est destinée à votre actuel
bras droit ou au collaborateur que vous souhaitez
faire évoluer vers cette fonction. elle lui permet
d'acquérir une autre dimension professionnelle,
de devenir un manager et non plus seulement un
technicien. elle le dote d'une parfaite connaissance
de l'entreprise et de son fonctionnement et déve-
loppe son attitude managériale. De quoi le préparer
à vous relayer en cas de besoin ! françoise Many,

de la société e-mothep basée à Courrières, est
souvent appelée à gérer l’entreprise en l’absence
de son responsable, régulièrement en déplace-
ment. pour elle, cette formation a d'abord été 
l'occasion de s'enrichir de  solides compétences
en RH, en gestion financière, en marketing et en
communication et de partager des expériences
avec ses confrères. «Car bien souvent, nous vivons
tous les mêmes problématiques», constate-t-elle.
la formation lui aura aussi apporté les connais-
sances nécessaires pour faire face à n'importe
quelle situation. À noter que la prochaine formation
Second se déroulera du 5 avril au 28 juin, dans les
locaux de la CCI Artois, agence d’Arras. Inscrivez-
vous sans tarder !

� Contact: Monique Gueret, 03 21 23 84 82 
m.gueret@artois.cci.fr

Aider les “seconds” à devenir 
des managers

Formation
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� lOuVRe-leNS  
le compte à rebours
est lancé

le 2 décembre 2011, le
monde économique
artésien a symboliquement
souhaité la bienvenue au
futur musée du louvre-lens
en inaugurant, à l'agence
lensoise de la CCI Artois, 
un panneau 4x3 intégrant
un compte à rebours
jusqu'à l'ouverture du
musée, programmée 
le 4 décembre 2012.

� leADexpORt
Deux Artésiens
primés
Hervé Borgoltz, pDG de la
SAS DBt, située à Brebières
et Mathieu Arguillière, DG
de la SAS IDI à Arras ont
respectivement reçu le prix
Innovation et le prix des
entreprises de taille
Intermédiaire lors des
trophées leadexport qui
récompensent la performance
à l'export des entreprises du
Nord-pas de Calais.

Grâce au fReD, André Dulion et Benoît lecolier, cogérants de Netease,
vont pouvoir embaucher et développer leur activité.

françoise Many seconde le directeur d’e-mothep.
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CESSION 

ADICAM : RepRISe MeNÉe eN 6 MOIS

Adicam est spécialisée dans les travaux électriques et de régulation en
chaufferie, sous-station de chauffage et ventilation, ainsi que d’installations
électriques industrielles et de systèmes de vidéosurveillance.

en juillet dernier, Olivier Baërt décidait de
transmettre sa société. en décembre, il signait le
compromis de vente. une cession rondement
menée avec le concours de la CCI ! 

« Seul, je n’aurais pas pu trouver
un repreneur aussi vite », reconnaît
Olivier Baërt, dirigeant de la société
Adicam qu’il a créée en 2002,
basée à Lillers. Lassé des tâches
administratives inhérentes à sa
fonction qui l’éloignent du travail
de terrain, il a décidé de confier la
direction de son entreprise à

quelqu’un d’autre. « J’ai tout de
même fixé des conditions à la 
reprise. Celles de conserver tous
les salariés et de rester dans la 
société en tant que directeur 
technique et commercial ». Il s’est
donc rapproché de la CCI en juillet
dernier pour savoir comment trans-
mettre au mieux son entreprise.

� La CCI, interface efficace
entre cédants et repreneurs
Un diagnostic a d’abord été réalisé
pour évaluer le prix de vente
d’Adicam. Puis la CCI l’a mis en
relation avec un repreneur potentiel,
Bertrand Loridan, dirigeant de la
société Lamanda implantée à
Cambrai, qui lui avait déjà fait part
d’un projet de reprise. « Les deux
entreprises se ressemblent et ont
chacune leur spécificité propre.
Nous allons pouvoir croiser nos
fichiers clients et nous développer
ensemble », apprécie Olivier Baërt
qui cherchait un repreneur sérieux
pour péren-niser sa société et
garantir les emplois.  Le compromis
de vente a été signé en décembre
dernier. « Je n’ai plus à m’occuper
de toute la partie administrative, des
relations avec les banquiers… Je
peux enfin me consacrer pleinement
au développement d’Adicam et me
recentrer sur l’aspect technique que
je maîtrise et que j’affectionne tout
particulièrement », se réjouit le
cédant.

� Contact: Émilie Daviaud, 
03 21 64 64 77 
e.daviaud@artois.cci.fr

� DIAGNOStICS  
Combien vaut 
votre entreprise ?
Étape importante de tout
projet de transmission : le
diagnostic/évaluation de
l’entreprise à céder. Il aide à
la décision de vendre ou
pas et peut servir de base à
la négociation entre le
cédant et les candidats à la
reprise. la CCI propose
deux formules d’évaluation.
l’une est spécifique aux
pMe et pMI du secteur de
l’industrie, du commerce de
gros, des services à
l’entreprise, du Btp et du
transport. l’autre concerne
les tpe (commerces de
détail, cafés, hôtels,
restaurants, services à la
personne). Réalisés par un
consultant, ces diagnostics
permettent de dresser un
bilan de la santé financière
de l’entreprise et d’estimer
son prix de vente.  

� Contact : Émilie Daviaud,
03 21 64 64 77 
e.daviaud@artois.cci.fr

� puBlICAtIONS 
Annonces de 
commerces 
à vendre

Vous souhaitez céder votre
commerce ou votre
entreprise ? Après en avoir
évalué le prix de vente (lire
ci-dessus), la CCI vous
propose de publier une
annonce sur le portail
national Transcommerce-
Transartisanat
www.transcommerce.com

� Contact : Émilie Daviaud,
03 21 64 64 77
e.daviaud@artois.cci.fr

LEVIERS

ÉTUDE 

eN ARtOIS, 27 % DeS DIRIGeANtS
SONt eN âGe De pASSeR le RelAIS

en 2011, la CCI a réalisé
une étude portant sur la
transmission-reprise,
enjeu majeur pour la
pérennité du tissu
économique de l’Artois.
elle révèle que plus de 
4 900 établissements,
représentant 54 000

emplois, sont concernés par la question de la cession-
transmission (soit 27% du tissu économique de l’Artois), leurs
dirigeants ayant plus de 55 ans. À noter également, un recul du
volume de reprises d’entreprises depuis 2006, qui s’est
accentué à partir de 2008, effet de la crise oblige. Ainsi, 382
reprises ont été enregistrées par le Cfe (Centre de formalités
des entreprises) de la CCI Artois en 2010 contre 412 en 2009 
(-7,3%) et 534 en 2007. 

transmission-
reprise

280
C’est le nombre
d’entreprises
accompagnées 
par les conseillers
transmission-reprise
de la CCI Artois en
2011. Résultat : une
centaine de mises en
relation effectives
entre cédants et
repreneurs potentiels.   
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FORMATION

Euralogistic se dote d’un campus !
Il sera la pièce maîtresse de ce pôle
d’excellence régional. Piloté par la
CCI Artois, soutenu par l’Europe, l’État
et la Région, Euralogistic a pour
principaux objectifs de promouvoir
la filière logistique en Nord-Pas de
Calais et d’aider les entreprises du
secteur à se développer par l’inno-
vation, la conquête de nouveaux
marchés, la formation et l’action à
l’international. Construit sur la pla-
teforme multimodale Delta 3, le cam-
pus Euralogistic ouvrira ses portes
au printemps. Près de 2 000 per-
sonnes y seront formées chaque
année aux impératifs de l’activité 
logistique moderne, aux nouvelles
technologies et au multimodal. 

� Label “Compagnons 
de la logistique”
Ce complexe de formation en 
logistique (le plus innovant de
France !) se composera de deux
bâtiments HQE. L’un est destiné à
la formation théorique. Le second
est un entrepôt-école d’environ 

5 000 m2 fonctionnant aux deux
tiers avec de vrais flux logistiques.
Les élèves y manipuleront du
stock fictif, mais aussi des flux
réels au sein d’une véritable
entreprise. Des pistes extérieures 
favoriseront l’apprentissage de 
la manutention multimodale. À 
l’issue de leur formation, complé-
tée de modules de perfectionne-
ment, les élèves recevront le label
“Compagnons de la logistique”, 
attestant de leurs compétences
professionnelles. 

� Contact: laurent Desprez, 
03 21 69 23 23,
l.desprez@artois.cci.fr

« Nous implantons un
nouveau centre de formation,
dirigé par Alain Posmyk, au
cœur du pôle d’excellence
régional. Nous disposons
d’outils pédagogiques
innovants pour assurer au
mieux nos missions
d’insertion, de qualification et
d’innovation, en partenariat
notamment avec les acteurs
publics et privés de l’emploi.
Notre implantation nous
permet de développer des
formations multimodales en
logistique et en transport
dans la perspective du canal
Seine-Nord. Nous profitons
également de la vitrine
qu’offre le Campus pour
créer des produits de
formation adaptés en lien
avec les besoins des
entreprises locales et
régionales. Nous proposons
une filière logistique par la
voie de l’apprentissage du
niveau CAP au BAC + 3 ».
* L’AFT-IFTIM est le leader européen
de la formation transport / logistique. 

un centre 
Aft IftIM
témoignage de
Christine fournier,
directrice de l’Aft-
IftIM* Nord-pas de
Calais. 

Collaboration

témoignage 
de Karine Silvert, 

directrice de l’antenne
pôle emploi 

d’Hénin-Beaumont. 

« L’antenne Pôle Emploi d’Hénin-
Beaumont et la CCI Artois travaillent
en partenariat étroit depuis plusieurs
années, pour le bien des entreprises et
des demandeurs d’emploi. Il ne
pouvait en être autrement autour du
Campus Euralogistic.  Nous nous
appuierons sur cet équipement pour
valoriser les métiers de cette filière,
trop souvent méconnus, auprès des
jeunes et des demandeurs d’emploi en
général. Nous mettrons aussi en

œuvre une méthode de
recrutement par simulation, afin de
détecter des profils correspondant
aux attentes des entreprises et
pouvant intégrer le campus. Autre
bonne nouvelle : Pôle Emploi aura
une antenne de proximité sur le
site. Nos conseillers spécialisés
dans le transport / logistique y
recevront notamment les
entreprises de la filière en quête
d’une main d’œuvre qualifiée ».

pôle emploi partenaire du campus

LOGISTIQUE I CONSTRUCTION D’UN CAMPUS

le COMplexe le pluS
INNOVANt De fRANCe
SORt De teRRe
À l’entrée de la
plateforme multimodale
Delta 3, le campus
euralogistic prend forme.
livré au printemps, il
permettra de pourvoir
aux besoins en main
d’œuvre spécialisée des
entreprises locales et
régionales. 
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le Campus représente un investissement de 9,5 M€ soutenu par l’europe, l’État,
la Région Nord-pas de Calais. la CCI Artois s’engage à hauteur de 4,4 M€.
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■ Derrière chaque action
menée par la CCI Grand
Lille, on retrouve la volonté
de construire une Métropole
Marchande. Pourquoi
“marchande” ? 
Philippe Hourdain : Pour des raisons
historiques tout d’abord. Le Grand Lille
est depuis toujours une terre d’ouver-
ture et d’économie marchande, riche de
savoir-faire reconnus en matière de
commerce (grande distribution, vente
à distance), de logistique, sans oublier
d’industrie. “Marchande” aussi de par
sa situation géographique, au carrefour
de l’Europe, et ses infrastructures 
de transport (fluviales, aéroportuaires,
routières et ferroviaires). “Marchande”
encore, car la métropole se doit d’avoir
une identité lisible pour concurrencer
ses homologues françaises, europé-
ennes et mondiales. 

■ Votre vision de cette
métropole ? 
P.H. : C’est celle d’une métropole 
intelligente du futur, au cœur
d’échanges de services à valeur ajou-
tée et d’innovations. Un creuset de 
dynamiques économiques nouvelles
comme de performances technolo-
giques. Cela repose bien évidemment
sur la préservation des activités 
industrielles, manufacturières et 
commerciales, mais aussi sur l’essor
de l’entrepreneuriat et l’expansion
des services aux entreprises. Cela 
implique également de renforcer nos
actions en matière de recherche et 
développement, de formation, de TIC,
d’innovation�, afin de permettre 
aux entreprises et aux hommes de
produire de nouveaux savoirs. Le
pôle de compétitivité des industries du
commerce (Picom) œuvre en ce sens

GRAND LILLE, MÉTROPOLE MARCHANDE

UN PROJET STRATÉGIQUE 
POUR TOUTE LA RÉGION
Important projet de territoire, “Grand Lille, Métropole Marchande” constitue aussi
un véritable enjeu pour toute la région Nord-Pas de Calais. Le point avec Philippe
Hourdain, président de la CCI Grand Lille. 
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Pour Philippe Hourdain, la CCI a un rôle essentiel à jouer dans l’émergence
de cette Métropole Marchande. Pour y contribuer, le projet stratégique qu’il
défend repose sur quatre objectifs prioritaires déclinés en vingt actions. 

et fait de la métropole le laboratoire du
commerce du futur. 

■ Elle devra aussi être
beaucoup plus accessible ?
P.H. : En effet, les entreprises et les
marchandises doivent pouvoir arriver
et circuler. Si la thrombose actuelle 
perdure, Lille risque d’être complète-
ment bloquée d’ici cinq à sept ans et
notre projet métropolitain ne pourra pas
se réaliser pleinement. C’est pourquoi
Grand Lille, l’ensemble des CCI de la
région et les acteurs du monde éco-
nomique militent auprès des pouvoirs
publics pour que des mesures soient
prises afin de fluidifier le trafic et ne pas
freiner le développement économique
de toute la région. 

■ Ce grand projet 
profitera-t-il à l’ensemble
de la région ? 

P.H. : Aujourd’hui, tous les élus des
CCI du Nord-Pas de Calais et les 
leaders économiques de la région
soutiennent ardemment le projet de
Grand Lille, convaincus qu’il ne peut
y avoir de région puissante sans
une métropole puissante. Il ne s’agit
aucunement d’appauvrir les terri-
toires pour nourrir le Grand Lille. 
Notre projet métropolitain doit au
contraire reposer sur les forces et les
atouts de toute la région, en atténuer
les faiblesses et réduire les menaces
qui pèsent sur son développement. 
Et toutes les actions menées dans 
les domaines de la formation, de 
l’entrepreneuriat, de l’innovation ou
encore du transport, pour construire
la Métropole Marchande profiteront à
l’ensemble de la région.  

Propos recueillis par 
Delphine Vasseur

7 
milliards 
d’euros  
219 entreprises de la
région réalisent 12 % 
du chiffre d’affaires
européen du secteur de
la vente à distance.

1,4
milliard 
d’euros  
coût annuel de la
congestion des routes 
de la région. 

entreprises
dans la région 
Plus de la moitié 
(52 840) sont implantées
sur le territoire de la CCI
Grand Lille : commerce
de détail : 16 717 ; 
services aux entreprises :
13 949 ; services aux 
particuliers : 10 193  ;
industrie : 8 259 ; 
commerce de gros : 3 722.

1,17
million de
passagers en
2011  
accueillis à l’aéroport 
de Lille, situé à 15 min du
centre-ville, du quartier
d’affaires et des gares
Lille-Flandres et Lille-
Europe, où transitent
chaque année 20 millions
de passagers. Bruxelles,
Londres et Paris sont à
moins d’1h20 de train de 
la métropole.

EN
CHIFFRES

102 892

Consultez 
la synthèse 

du projet stratégique
http://www.grand-lille.cci.fr/

2011/11/18/projet-strategique/
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NOUVELLES TECHNOLOGIES

SUPINFOCOMGROUP
RÉUSSIT SON ENVOL 
À L’INTERNATIONAL 
Supinfocomgroup, qui regroupe les trois écoles numériques de la CCI Grand
Hainaut, s’est implanté à Pune en Inde en 2007. Trois ans après, le campus indien
compte près de 400 étudiants. Un vrai succès.

Les plus hautes personnalités 
de l’Inde et le président de la 
CCI Grand Hainaut à l’heure 
de l’inauguration.

Initiative

le 16 mars à Lille

Une journée pour proposer
des actions très concrètes

en faveur de l’industrie
dans notre région.

■ Contact : 
Jean-Louis Guérin, 03 20 63 79 39
jl.guerin@nordpasdecalais.cci.fr

En prélude à la semaine nationale de
l’industrie, la CCI de région organise,
dans ses locaux lillois, en partenariat
avec le GFI (groupe des fédérations
industrielles du Nord-Pas de Calais),
le 16 mars une journée consacrée à
l’avenir de l’industrie dans notre région.
Par son histoire, par son tissu
économique, le Nord-Pas de Calais a
une vocation industrielle. Comment, à
partir de ce capital, promouvoir
l’industrie du futur et l’économie de

demain dans notre région ? Il ne s’agira
donc pas de réinventer le passé, mais
de se projeter dans l’avenir, à partir
d’études de prospective industrielle, 
de témoignages de chefs d’entreprise
et de représentants de fédérations
professionnelles. Avec un seul objectif :
préconiser des actions concrètes pour
aider au développement de l’industrie à
l’échelle de la région et interpeller les
politiques à la veille de grandes
échéances électorales.

Une journée régionale pour l’avenir de l’industrie

PÔLE 
EURALOGISTIC
Bientôt 
l’ouverture
du campus
régional
Le Pôle Euralogistic
prépare l’ouverture
du campus régional
et la publication de
l’atlas régional
logistique. 

Le pôle
Euralogistic
intervient en
accompagne-
ment des
entreprises sur
l’ensemble de
la région Nord-
Pas de Calais.
Sous maîtrise
d’ouvrage de
la CCI Artois, 
il prépare

l’ouverture du Campus
régional de formation en
logistique innovant qui sera
situé à l’entrée de la plate-
forme Delta 3 à Dourges. 
Sa construction est
actuellement en cours
d’achèvement. Le pôle
Euralogistic prépare
également, en partenariat
avec la CCI de région Nord de
France, la sortie et la diffusion
de l’atlas régional logistique.
Une première en France avec
12 cartes inédites dont une
carte prospective “logistique
vision 2025”.

■ Contact : Laurent Desprez, 
03 21 74 16 12
l.desprez@artois.cci.fr

En créant ces vingt-cinq dernières 
années, trois écoles numériques
spécialisées dans l’animation 
(Supinfocom), le jeu vidéo (Supin-
fogame) et le design industriel 
(ISD), la CCI Grand Hainaut s’est
clairement positionnée comme un 
acteur majeur de la filière numérique
du Nord-Pas de Calais. Regrou-

pées au sein de Supinfocomgroup,
ces trois entités rayonnent désor-
mais sur toute la France et même à
l’étranger puisque leurs diplômés
(Bac+5 certifié niveau 1) sont régu-
lièrement placés dans les meilleurs
studios de création numérique. En
2007, la CCI Grand Hainaut a souhaité
conforter ce leadership en s’ouvrant

à l’international. Elle s’est tournée
vers l’Inde, pays en pleine émergence. 

■ Plusieurs prix 
internationaux
Alliée au conglomérat indien DS 
KulkarniGroup, elle a eu l’opportunité
d’y implanter les trois écoles de 
Supinfocomgroup à Pune, ville uni-
versitaire axée sur l’informatique.
Trois ans après son ouverture, le
campus compte près de 400 
étudiants et les écoles indiennes
ont déjà reçu plusieurs prix interna-
tionaux. La sortie de la première
promotion d’étudiants a été l’occasion
d’inaugurer officiellement, en pré-
sence de la Présidente de l’Inde et 
de l’Ambassadeur de France en
Inde, le DSK Supinfocom Internatio-
nal Campus, symbole de la réussite
d’un défi commun lancé en 2007.

■ Contact : 
Anne Brotot, 03 27 28 43 54
a.brotot@ndf.cci.fr
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25 % 
de croissance
de l’activité
des CFE
consulaires  
(centres de formalités
des entreprises), entre
2008 et 2010, sous l’effet
de la progression des
créations et reprises
d’entreprises, mais aussi
de l’élargissement des
missions des CFE.  

14 500 
créations 
d’entreprises
ont été 
enregistrées
par les CCI 
en 2010. 
Ce chiffre ne recouvre 
pas l’intégralité des 24 000
créations d’entreprises 
régionales, de nombreux
auto entrepreneurs 
s’enregistrant dans 
d’autres structures. 

18 000  
C’est le nombre de 
dossiers de taxe 
d’apprentissage collectés
en 2010 par la CCI de 
région Nord de France.
Soit un montant de 
37 millions d' euros 
reversés à 1 047 écoles 
de la région.

Immatriculation, contrat d’apprentissage à préparer, certificat d’origine à établir
avant d’exporter, modification de statut� de nombreuses formalités jalonnent
la vie des entreprises. Leurs dirigeants trouveront auprès des CCI un guichet
unique très performant qui leur fera gagner un temps précieux. 

EN
CHIFFRES

LES CCI  
FACILITENT

VOS FORMALITÉS
© Yuri Arcurs - Fotolia.com
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ÉCLAIRAGE SERVICE PLUS I PROXIMITÉ

GAGNEZ DU TEMPS AU
GUICHET UNIQUE CCI 

nique permet de vérifier l'authenticité
d'un document et d’identifier de 
manière formelle le signataire et
l'émetteur. Lorsqu’il souhaite consoli-
der sa formation, le chef d’entreprise
peut également compter sur sa CCI
pour effectuer, en son nom, les 
démarches qui lui permettront d’être
financé par l’Agefice (association de
gestion du financement de la forma-
tion des chefs d’entreprises). Pour 
proposer toutes ces prestations avec
la plus grande efficacité, les CCI ont
beaucoup investi dans la formation 
de leurs agents et dans des outils 
informatiques haut de gamme. L’heure
est plus que jamais à la télé-déclara-
tion, à la télé-transmission et à la 
dématérialisation des formalités. Avec
toujours à l’autre bout de la ligne un
conseiller unique qui suivra le dossier.     

En additionnant leurs
compétences et leurs
atouts, les 3 anciennes
CCI du littoral ont donné
naissance à une entité
forte : la CCI Côte d’Opale.
Dans un premier temps,
cette fusion réussie a
peut-être fait naître chez
certaines entreprises et
collectivités locales la
crainte d’un éloignement
des nombreux services
dont elles bénéficiaient.
C’est tout le contraire qui
s’est passé, avec
notamment un geste
symbolique fort : la
création d’une nouvelle
antenne de proximité à
Montreuil-sur-Mer.  Outre
les avantages du CFE,
commerçants et
dirigeants de TPE-PME
peuvent depuis
septembre dernier,
rencontrer près de chez
eux, sur simple rendez-
vous, des techniciens
spécialisés dans de
nombreux domaines. 
Les élus des 
7 Communautés de
communes de
l’arrondissement et des
deux Pays (Montreuillois
et Sept Vallées)
apprécient aussi d’être
encore mieux
accompagnés dans leurs
projets de développement
économique.  

Par Philippe Flament
Vice-président de la CCI Côte
d’Opale, chargé du territoire 
de l’arrondissement de 
Montreuil-sur-Mer

“Un geste
symbolique
fort”
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FORMALITÉS DES ENTREPRISES

Pour de nombreuses démarches légales que doivent accomplir les entreprises, 
la CCI joue le rôle d’interface auprès de tous les organismes officiels, simplifiant
ainsi la vie de nombreux dirigeants. 

Pour la sécurisation de vos échanges via Internet, la CCI vous délivre le certificat électronique Chambersign.

Telle la partie immergée d’un iceberg,
le nombre et la diversité des 
démarches accomplies quotidienne-
ment par les CCI, pour le compte des
entreprises, constitue la dimension la
moins visible de leurs activités. C’est
pourtant auprès du “pôle formalités”
des Chambres que les créateurs, 
les chefs d’entreprise en exercice et
les repreneurs peuvent bénéficier
des conseils les plus pointus et 
personnalisés qui simplifient singu-
lièrement leur vie entrepreneuriale.
Tout commence bien sûr avec le
centre de formalités des entreprises
(CFE) qui leur fera gagner un temps
appréciable. Celui-ci les accompagne
tout au long de leur parcours 
administratif (de l’immatriculation à la
radiation) et assure l’interface au-
près de tous les autres organismes of-

ficiels. Puis, pour d’autres formes
d’obligations légales ou le montage de 
dossiers complexes, les dirigeants et
leurs collaborateurs peuvent entière-
ment s’appuyer sur l’expertise et la
réactivité des spécialistes des CCI. Ils
seront ainsi secondés dans l’accom-
plissement des procédures indispen-
sables avant exportation de produits
ou encore dans le montage, la 
gestion et l’enregistrement d’un contrat
d’apprentissage.

■ Télé-transmission, 
télé-déclaration, 
dématérialisation�
Même assistance précieuse lorsque
l’entreprise a besoin de sécuriser ses
échanges via Internet : la CCI est 
là pour lui délivrer un certificat 
Chambersign. Ce cachet électro-
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Une vraie performance ! Dès la fin de
son rendez-vous d’immatriculation
avec son conseiller CFE, le créateur
d’entreprise repart avec un numéro
de Siret et peut exercer immédiate-
ment son activité. Simultanément, ce
service de la CCI transmet à l’ensem-
ble des autres organismes concernés
par cette création, toutes les informa-
tions exigées par la loi. Parmi les 
plus fréquents : le Greffe du tribunal 
de commerce, l’Urssaf, les services 
fiscaux, l’Insee, la Direccte, RSI 
maladie et retraite� Préalablement à
cette rencontre, l’entrepreneur a bien
sûr été accompagné par un conseiller
création sur de nombreux points dont
le statut le plus adapté à son projet 
et a pris connaissance des pièces à 
fournir pour son dossier de formalités.
Une fois constitué, celui-ci fera l’objet
d’un minutieux contrôle de cohérence.  

■ Des missions moins
connues !
De la même manière, le CFE va 
suivre et enregistrer toutes les 
évolutions qui pourront intervenir 
dans la vie de l’entreprise (change-
ment de statut, ouverture de nouveaux 
établissements, déménagement, 
modification du capital, radiation�).
Autres missions moins connues 
du CFE : la délivrance des cartes 
permettant aux commerçants non–
sédentaires d’exercer leur activité
commerciale ou artisanale sur la voie
publique, les salons et les marchés, ou
encore la gestion des dossiers de 
demande d’Accre, une aide aux 
chômeurs créateurs ou repreneurs
d’entreprise sous forme d’exonération
d’une partie de leurs charges sociales.

11
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FORMALITÉS DES ENTREPRISES

L’exportation de vos
fabrications en dehors des
frontières de la Communauté
européenne ou le
développement de votre
entreprise à l’international
sont soumis à des lois et des
conventions internationales
précises. Dans ce cadre,
votre CCI est seule
compétente pour vous fournir
et viser les documents
administratifs qui vont vous
permettre de concrétiser vos
projets. Parmi les principales
formalités : l’établissement
des certificats d’origine des
produits, la délivrance des
carnets douaniers ATA pour
exporter temporairement des
marchandises (participation 
à des foires et salons,
prospection à l’étranger�).
Parallèlement, les services de

CCI international peuvent
aussi vous aider à conquérir
de nouveaux marchés sur
l’ensemble du globe.
Accomplissez certaines
formalités de chez vous grâce
au GEFI (gestion électronique
des formalités internationales).

Quels horaires et
rémunération pour
l’apprenti ? 
Quel profil pour 
le maître
d’apprentissage ? � Au
moment de l’élaboration
du contrat, les CCI Nord
de France sont bien sûr
en première ligne pour
répondre 
aux questions 
des dirigeants
d’entreprises, les
conseiller, vérifier,
enregistrer leur dossier
et le transmettre aux
organismes agréés. Cet
accompagnement
(gratuit) s’applique
aussi à la déclaration de

leur taxe d’apprentissage (vérification des données,
optimisation des calculs..) et à la collecte de celle-ci.

■ Pour l’ensemble de vos démarches, 
contactez l’équipe Formalités de votre CCI.

FORMALITÉS INTERNATIONALES 

EXPORTER 
en toute légalité !

APPRENTISSAGE

SOUTIEN TOTAL
du contrat à la collecte
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De nombreux conseils aux créateurs, dirigeants et repreneurs lors 
d’entretiens personnalisés.

Prudence

Par mail, fax ou courrier postal, il se peut que
vous receviez fréquemment des invitations à
enregistrer votre entreprise sur des registres
présentés sous des formes laissant à penser
qu’ils sont officiels. Avant tout engagement
(souvent coûteux), pensez à vérifier son
caractère obligatoire et la pertinence de la
proposition commerciale auprès de votre CCI. 

Attention aux imitations !
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CENTRE DE FORMALITÉS 
DES ENTREPRISES

TOUT EN UNE SEULE 
DÉCLARATION !
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“StyloPDF”
Le stylo numérique Gesway

Grâce au StyloPDF imaginé par Gesway, société spécialisée
depuis plus de 15 ans dans les solutions en informatique de gestion, les

bordereaux et autres documents en papier remplis “à la main” deviennent au-
tomatiquement des fichiers informatiques. Ils peuvent être classés facilement dans

l’ordinateur ou transmis par courriel. Un puissant système d’analyse des caractères permet
de reconnaître l’écriture et de la transformer en données numériques. 

VITRINE

LES PRODUITS INN 
“MADE IN NORD-PAS DE C 
Conçus ou fabriqués ici ou là en région, de nombreux produits innovants ont connu un
vrai succès lors de la dernière édition d’Innovembre à Lille. Mises au point par des 
entreprises audacieuses, ces évolutions technologiques ou commerciales ont souvent
été accompagnées par le monde de la recherche et le réseau des CCI Nord de France.  
Sélection de 24 trouvailles présentées dans la vitrine “Made in Nord-Pas de Calais”. 

LIMO
Limonades new goût !
Entreprise artisanale depuis
1930, La Gosse a modernisé son

atelier de fabrication et a lancé
“Limo”, une toute nouvelle
gamme de limonades dans
un format de 25 cl, inédit 
pour ce type de produits.
Parallèlement, elle a créé 
de nombreux goûts 
(coquelicot, cola, bubble
gum, pomme d’amour�).
Fabriquant toujours des 
limonades d’antan et 
des sirops, La Gosse 
s’est aussi diversifiée en
proposant des coffrets 
et des mignonnettes. Des
boissons ludiques et 
festives à apprécier sans
modération !

■■ Lille

BAKAMAP
Table cartographique
Développé par CCI innovation
Nord de France, en partenariat
avec les sociétés Bakasable et
Instore, cet outil de cartographie
interactif permet d’exploiter une
information abondante sur l’en-
vironnement de votre entreprise
avant toute décision stratégique.

■ Grande-Synthe

HELICOFICE
Le drone d’inspection
Dédié à l’inspection d’infrastructures hautes,
dangereuses ou difficiles d’accès, le drone
(aéronef sans pilote humain à bord) imaginé
par la société Cofice a déjà reçu le trophée
de l'innovation au Midest 2010 (le salon de 
la sous-traitance industrielle) avant d’être
opérationnel en 2011. Engin léger idéal pour
survoler les éoliennes, les sites pétrochi-
miques, les constructions navales ou les 
pylônes haute tension, l’helicofice suscite
évidemment l’intérêt de nombreux groupes
industriels. 

■ Valenciennes

CARTE DE 
REBOOT
Sans coupure 
électrique !
Cette carte informatique brevetée
permet d’arrêter et de redémarrer
des serveurs à distance, 
sans couper l’alimentation 
électrique. Produit imaginé par la
société Techcrea Solutions,
spécialisée dans l’hébergement
gratuit de sites internet. 

■ Denain

ROBUSTO
Une solide clôture 
double face 
Tout en béton esthétique, les 
clôtures en béton double face 
imitation bois sont fabriquées 
(et installées) par la société 
Dynamisme grâce à un moule 
innovant. Outre  sa solidité, la clôture 
Robusto est facile d’entretien. 

■ Valenciennes

TERRA SONATRA
Balades interactives
L’alliance des technologies du 
GPS et  du son 3D au service  des
secteurs du tourisme et de la culture,
avec la création de ces audio-
balades sensorielles pour Smart-
phones ou sur le web. Innovation
de la société Intuitive Travel. 

■ Tourcoing

GREENSHIELD
Revêtements 
autonettoyants
Toute une gamme de revêtements
respectueux de l’environnement,
basés sur le phénomène naturel de la
photocatalyse et destinés à l’ensemble
des secteurs professionnels (bâtiment,
industrie, transport, agriculture, 
hygiène & santé�).

■ Douai

PUPITRE 
DE SAINT-AMÉ
Signalétique adaptée
Du nouveau dans la signalétique
urbaine : ce pupitre sonore et en relief
permettant l’accès à l’information
aux personnes déficientes visuelles,
réalisé par la société Degand 
Marquage, avec la participation de
l’École des Mines de Douai. 

ET AUSSI

■ Neuville-en-Ferrain

STAND’UP BOX
Les cartons écolos
À partir d’un concept breveté, la société
Bleu Sacré a mis au point la gamme Easy
Stand’up Box, en carton 100 % recyclé et 
recyclable, et se déclinant sous 3 formes :
sacs pour la vie quotidienne, étuis, et
vases pour confection florale. 

■ Steenwerk

PIT & PAT
Spécialités gourmandes
La société Nougat des Lys propose 
une balade gourmande aux amateurs
d’authenticité et d’originalité à travers
quelques nouvelles spécialités régionales.
Parmi elles : nougat des ducasses, perles
de genièvre, pâte de spéculoos...

■ Villeneuve-d’Ascq

■ Liévin
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■■ Loon-Plage

CURVEO
Éclairage public
de qualité
Destiné à l’éclairage
des façades, des sites
industriels, des bâtiments
ruraux et des zones difficiles
d’accès, ce nouveau projecteur
garantit un éclairage public de très haute qualité. Compact et
orientable, d’une puissance comprise entre 30 et 120 W, provenant
d’une source économique LED, le Curveo assure une fiabilité et
une pérennité de l’éclairage. Autre avantage appréciable : il résiste
aux effets de toutes formes de dégradations. Ce projecteur a été
mis au point par la société Epled.   

MEUBLE 
EN RÉSINE

Agencement 
intérieur

Matériau thermo-
formable, la résine

permet de fabriquer
des produits au design

innovant. Elle est idéale
pour la fabrication de
meubles sur mesure. 
Sa transformation est 
devenue la spécialité

de la société PM Agencement
qui réalise, tant pour les profes-

sionnels que  pour les
particuliers, tout type

d’agencement 
intérieur. Permettant de 
garder une très bonne 

hygiène, la résine est parfaite-
ment adaptée aux 

hôpitaux, cabinets 
médicaux, salles de

bains ou cuisines. Elle
peut être également liée

à d’autres matériaux. 

OVANTS
ALAIS”

LE KIOSQUE distributeur automatique de journaux
Ce produit unique au monde a été conçu par la société Pressentinel. Capable de 
distribuer journaux comme magazines de tous formats et de toutes épaisseurs, ce
kiosque automatique a été perfectionné par AST International qui a décroché sa 
fabrication, initialement prévue en Chine. Plusieurs pays ont déjà montré leur 
intérêt pour ce distributeur, qui offre en outre des espaces d’affichage commercial
mis en valeur par des éclairages LED peu gourmands en électricité.

■ Ruitz

CAULIER
Chaises bois/plexiglass
Outre le mélange des matières (bois
contreplaqué et plexiglas), cette
chaise conjugue aussi les couleurs.
Elle est fabriquée par la société
Caulier, spécialisée dans le design
innovant et sur mesure pour 
l’industrie et la décoration.

■ Lille

SYSIASS
Fauteuil roulant 
autonome
Ce système intelligent autonome
d’aide aux soins de santé (SYSSIAS)
permet aux patients de bouger sans
assistance humaine, et  aux 
professionnels de santé d’accéder
aux données personnelles des 
patients où qu’ils soient. 

■ Roubaix

PLASTYLUX
Support laine 
de verre
Fabriqué par la société Plastylux,
ce produit breveté et unique,
garantit notamment une longévité
beaucoup plus importante des
luminaires, grâce à la présence
d’un espace d’air entre ceux-ci 
et la laine de verre.  

■ Baisieux

ECO2PUNCH
Moquettes naturelles
Alternative écologique aux 
moquettes traditionnelles fabriquées
à partir du pétrole, la gamme
Eco2punch est produite à partir de
fibres 100 % naturelles.  Elle  a été
conçue par la société française
Sommer Needlepunch.

■ Lezennes

NHOSS
La cigarette 
100% plaisir
Sans tabac, sans goudron, sans
combustion, rechargeables ou non,
aromatisées (tabac blond, café,
menthe)� Telles sont les vertus 
de la gamme de cigarettes
électroniques commercialisée 
par la société Innova.

■ Richebourg

OVERQUICK
Un bâchage intelligent
Un système unique de bâchage automatisé de camion développé
par la société ARDOR SAS. Le chauffeur couvre sa benne en 
20 secondes au moyen d’une télécommande ! Terminées dès lors
les manipulations directes, causes de nombreux (et coûteux) 
accidents. La Carsat (ex Caisse régionale d’assurance maladie)
s’est d’ailleurs montrée intéressée par ce bâchage. Celui-ci
améliore également l’aérodynamisme du véhicule et permet
d’économiser jusqu’à plus de 30 % de carburant.

■ Rinxent

COLLIERS CABLE
Très haute tension !
Spécialisée  dans l’injection 
thermoplastique, la société GV Plast
a réalisé sur commande, pour
installation en tunnel, des colliers de
maintien de câbles électriques très
haute tension qui permettent
notamment d’éviter une mise à la
terre.

ET AUSSI

■ Anzin

ILLIKO
Logiciel intuitif
Pour mettre au point ce nouveau logiciel,
la société Akaolife est  partie d’un double
constat : le besoin toujours plus grand 
de structurer l’information d’entreprise 
et l’absence de solution “©lick & Use” 
orientée PME.

■ Boulogne-sur-Mer

PARAPENTE
Radiocommandé
Révolution dans le monde de l’aéromodé-
lisme grâce à la société Opale Paramodels
et ses modèles réduits de parapentes et 
paramoteurs radiocommandés capables
d’embarquer  divers matériels (appareil
photo, caméra�).  

■ Santes

■ Ennevelin
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Stage 
“5 jours pour
entreprendre”

5 jours d’initiation à la
gestion d’entreprise.
9h-12h30 / 14h-17h30
� Rens.:
Dorinda Kielinski, 
03 21 23 95 58
d.kielinski@artois.cci.fr

7 fév
CCI – agence d’Arras
Rencontre entre
les entreprises
de la filière tIC
artésienne
Objectif : permettre aux
entreprises de la filière

de trouver des leviers de
développement, de
progrès et de performance
pour conforter leur
positionnement et
améliorer leur compétitivité.
De 9h à 12h
� Rens.:
Christine Jacques, 
03 21 64 64 93
c.jacques@artois.cci.fr

20, 21, 22,
23 et 24 fév
CCI – agence de
Béthune
Stage 
“5 jours pour
entreprendre”
5 jours d’initiation à la
gestion d’entreprise.
9h-12h30 / 14h-17h30
� Rens.:
emmanuelle Baudel, 
03 21 64 64 87
e.baudel@artois.cci.fr

21 fév
CCI – agence d’Arras
Réunion
d’information à
destination des
hôteliers-
restaurateurs

Objectif : sensibiliser les
hôteliers-restaurateurs
aux enjeux touristiques
qui vont impacter l’Artois
(Louvre-Lens, JO 2012,
exposition des
Carrosses de Versailles
à la Citadelle d’Arras, …),
ainsi qu’aux enjeux
réglementaires (hygiène,
accessibilité, etc), et leur
présenter les outils
d’accompagnement dont
ils peuvent bénéficier. 

15h30
� Rens.:
Julie Marsol, 
03 21 23 84 70
j.marsol@artois.cci.fr

23 fév
CCI – agence de lens
les dernières
actualités 
en matière 
de tVA intra-
communautaire
Petit-déjeuner proposé
par CCI International et
animé par un expert. 
De 8h30 à 10h30
� Rens.:
laurence Havez, 
03 21 69 23 32
l.havez@artois.cci.fr

23 fév
CCI – agence d’Arras
Rencontres
Régionales 
de l’economie /
focus sur
l’Artois
Restitution des enquêtes
de conjoncture réalisées
par les CCI Nord de
France et la Banque 
de France. 
Inscription en ligne sur
www.artois.cci.fr
18h30
� Rens.:
Olivier Coumarianos, 
03 20 63 79 95
o.coumarianos@norddefrance.cci.fr

12 mars
Artois expo
1ère Convention
d’affaires sur
l’offre alimentaire
de proximité
Destinée à favoriser les
circuits courts, cette
convention d’affaires,
portée par le Comité de
promotion Nord-Pas de
Calais, a pour objectif de
mettre en relation les
petits producteurs de
produits agricoles avec les

Du 2 
au 4 fév
lille Grand palais
6ème salon des
métiers et de la
formation
L’un des plus grands temps
forts régionaux de promotion
des métiers, de l’emploi,
de la formation initiale,
professionnelle et continue,
organisé par la Région
Nord-Pas de Calais.
Le Salon des Métiers : 
3 jours pour découvrir en
un lieu unique (avec
showroom de l’innovation)
plus de 400 métiers et
leurs débouchés
professionnels.  
Entrée gratuite. 
� pour en savoir plus: 
Clément Agustoni, 
03 28 82 84 34
www.salondesmetiers.fr

6, 7, 8, 9 
et 10 fév
CCI – agence d’Arras

1414 ARTOIS / RÉGION
leS ReNDeZ-VOuS

AGENDA

la foire expo d’Arras fête ses 60 ans de
succès à Artois expo. plus de 150 exposants,
venus de toute la france, seront à nouveau
réunis pour présenter au grand public leurs
meilleurs produits et leurs nouveautés,
dans trois espaces d’exposition : un grand
hall dédié à l’aménagement de la maison, à
la décoration, à la gastronomie, au bien-être ;
un petit hall consacré aux sports, aux loisirs
et aux activités de plein air ; et un espace
extérieur réservé à l’univers du caravaning. 
Artisans, commerçants ou responsables
de pMe de l’Artois, vous y avez toute
votre place ! la foire expo est une
occasion unique de valoriser vos produits
et services, d’accroître votre notoriété,
d’aller à la rencontre de nouveaux clients
et de vous positionner sur votre secteur
d’activité. Réservez vite votre emplacement !

� Contact : patrick laniez, 03 21 60 77 77, p.laniez@artois.cci.fr

ARTOIS EXPO I du 7 au 15 avril

60èMe fOIRe COMMeRCIAle
D’ARRAS

AtteNtION !
Vous avez
jusqu’au 

29 février pour
déclarer et
verser la taxe
d’apprentissage

Votre CCI,
premier

collecteur 
de proximité !

� Contacts: 
CCI de région 

Nord de france
Isabelle lecroart,

03 20 63 79 42 
CCI Artois

Isabelle Devos, 
03 21 69 23 31 

CCI Côte d'Opale
fabrice Gillet, 03 21 46 00 55 

CCI Grand Hainaut 
Jean-Marc Mairesse, 

03 27 28 41 03 
CCI Grand lille 

Sandrine Gékière, 
03 20 63 77 77



enseignes de la distribution,
la restauration et les
entreprises agroalimentaires
de la région.
www.offrealimentaire-
npdc.com
� Rens.:
Anne podvin, Comité de
promotion, 03 21 60 57 86

13 mars
CCI – agence de
Béthune
Réunion
d’information à
destination des
hôteliers-
restaurateurs

Objectif : sensibiliser les
hôteliers-restaurateurs
aux enjeux touristiques
qui vont impacter l’Artois
(Louvre-Lens, JO 2012,
exposition des
Carrosses de Versailles
à la Citadelle d’Arras, …),
ainsi qu’aux enjeux
réglementaires (hygiène,
accessibilité, etc), et leur
présenter les outils
d’accompagnement dont
ils peuvent bénéficier. 
15h30
� Rens.:
Julie Marsol, 
03 21 23 84 70
j.marsol@artois.cci.fr

15 mars
CCI – agence de
Béthune
Aides financières
Vul (Véhicules
utilitaires
légers)
Conférence proposée 
par la CARSAT 
Nord-Picardie.
De 17h30 à 19h
� Rens.:
Annick Candilier, 
03 21 64 64 54
a.candilier@artois.cci.fr

15 mars
CCI – agence de 
lens
Maîtriser
les incoterms
2010 et le calcul
de prix export
Proposée par CCI
International et animée
par un expert, cette
journée de formation est
éligible au DIF/CIF,
imputable au plan
formation.
Objectif : maîtriser les
clefs de lecture et
d’utilisation des incoterms
2010 pour calculer 
son prix et gérer
efficacement les 
dossiers import/export.
� Rens.:
laurence Havez, 
03 21 69 23 32
l.havez@artois.cci.fr

16 mars
lille
Oser l’industrie 

Le vendredi 16 mars, 
une date à pointer sur votre
agenda ! Dans le cadre de
la semaine de l’industrie, la
CCI de région Nord de
France, en partenariat avec
le GFI (Groupe des
fédérations industrielles),
propose une journée sur
l’avenir industriel de la
région et de ses territoires.
Toutes les précisions sur
cet événement régional
ponctué de propositions
d’actions très concrètes et
de témoignages de
nombreux intervenants

dans le futur numéro de
CCI le mag.
� Contact:
Jean-louis Guérin
jl.guerin@nordpasdecalais.cci.fr

23 mars
Stade félix-Bollaert,
lens
Réunion 
des clubs
d’entreprises 
de l’Artois
Une rencontre proposée
par la CCI Artois dans le
cadre de son programme
de mise en réseau des
entreprises. A l’ordre du
jour : tour de table de
l’actualité des clubs et
point sur les dossiers en
cours.
De 18h à 20h
� Rens.:
thierry lowys, 
03 21 69 23 07
t.lowys@artois.cci.fr

Chaque
mois
permanences
du CIp (Centre
d’Information et
de prévention
des difficultés
d’entreprise)
Vous rencontrez des
difficultés ? Le CIP vous
offre la possibilité d’obtenir
un rendez-vous, gratuit et
confidentiel, avec un
avocat  ou un expert-
comptable. 
• à Arras, le 1er lundi du
mois dans les locaux de la
Chambre de Métiers et le
3ème lundi du mois dans
les locaux de la CCI Artois.
• à Béthune, rendez-vous
sur demande.
� Rens.: Azzedine Boudrari,
03 21 23 24 24
a.boudrari@artois.cci.fr

©
 G
or
do
n 
S
au
nd
er
s 
- F

ot
ol
ia

15ARTOIS / RÉGION
leS ReNDeZ-VOuS

AGENDA

©
 K
el
li 
D
ai
le
y

MARDI 21 FÉVRIER I 17h30 – CCI DE RÉGION NORD DE FRANCE, LILLE
JEUDI 23 FÉVRIER I 18h30 – CCI ARTOIS, ARRAS
JEUDI 23 FÉVRIER I 18h30 – CCI CÔTE D’OPALE, CALAIS

ReNCONtReS RÉGIONAleS 
De l’ÉCONOMIe : bilan de l’année 2011 et
perspectives 2012

Comment va évoluer l’économie du Nord-pas
de Calais en 2012 ? Quels sont les secteurs
d’activités qui vont connaître des embellies et
ceux qui risquent d’être confrontés à des
difficultés ? Qu’en est-il des grands indicateurs
de santé économique de notre région (emploi,
investissement des entreprises, rentabilité,
trésorerie…) ? Outre un coup de projecteur sur
les perspectives 2012, les rencontres
régionales de l’économie vont permettre aux
dirigeants d’entreprises ainsi qu’aux
représentants de nombreuses institutions et
collectivités territoriales de prendre
connaissance des résultats des enquêtes de

conjoncture menées par la CCI de région Nord de france et la Banque de france. Ces analyses chiffrées
seront présentées (avec un zoom territorial) le 21 février à lille ainsi que le 23 février à Arras et Calais.
� Informations : www.norddefrance.cci.fr
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� 273 entreprises de l’Artois
réalisent plus de 5% de leur
chiffre d’affaires à l’export

En 2010, le centre de formalités de la CCI Artois a enregistré
1 560 créations d'entreprises relatives au commerce de détail.
18 commerces ont été créés pour 10 000 habitants contre une
densité de 19 pour 10 000 en moyenne régionale. Au-delà des
variations annuelles, l’offre commerciale d’un territoire est
souvent corrélée à la densité de sa population.

� Densité de créations dans le
commerce par territoire 

Source : Altares – NB : ne sont prises en compte que les entreprises ayant déposé leurs
comptes 2010

Source : INSEE

Part du chiffre d’affaires 
réalisé à l’export par les entreprises exportatrices en 2010
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1,5% des entreprises artésiennes réalisent au moins 5%
de leur CA à l'export. On retrouve parmi elles les fleurons
de l'économie locale, entreprises en pointe en matière
d'innovation et R&D, ETI et PME leaders ou en position 
de force sur leur marché. Parmi les 273 entreprises
artésiennes, 8 concentrent à elles seules la moitié du CA
réalisé à l'export.TENDANCES RÉGIONALES

la part de la région dans les exportations françaises vers les BRIC est variable : elle 
représente 7,3% des exportations à destination de l’lnde, 6,3% vers la Russie, puis tombe à
3,9% vers la Chine et 3,8% vers le Brésil. les évolutions varient également suivant les pays,
nos parts de marché progressent légèrement vers la Russie et le Brésil, tandis qu’elles sont
en baisse vers la Chine et l’Inde.

PANORAMA

leS expORtAtIONS De lA RÉGION
VeRS leS BRIC (Brésil, Russie, Inde, Chine)
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Source : Observatoire de l’international 
N°70 novembre 2011

part du Nord-pas de Calais
dans les exportations 
françaises à destination 
des BRIC
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le Nord-pas de Calais
est la 10ème région de
france pour le nombre
de créations
d’entreprises
commerciales par
rapport à sa
population avec 
19 créations pour 10 000
habitants contre 22 en

moyenne nationale.
Ce léger retard

par rapport à la
moyenne s’explique

en grande partie par
les très bonnes
performances des
régions présentant
une forte attractivité
touristique (pACA ou
languedoc-
Roussillon).

� Création d’entreprises dans le commerce

Source : Observatoire du commerce de détail
N°68 novembre 2011 (données INSEE)

Densité de créations 
dans le commerce de détail pour 10 000 hab.)


